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La BoutiqueAéro s’appréte a changer de propriétaire

La boutique.aero est devenue un lieu prisé par les pilotes et les passionnés d'aéronautique. Apres deux décennies d'exis-
tence, son fondateur s'appréte a passer la main d'un des leaders de la vente de produits aéronautiques et ses dérivés.

La boutique aéro est située a deux pas des pistes
de I'aéroport Toulouse-Blagnac. f DDM A'S.

Cesten 2002 que Cédric Le maitre, pas-
sionné d’aviation a lancé boutique.zro
devenu une référence en France. Ins-
tallé d’abord au sein de I'aérogare d’avia-
tion d’affaires de Toulouse-Blagnac, il
déménage un peu plus loin en 2010 a
deux pas des pistes de 'aéroport. Le ma-
gasind'une superficie de 120 m” est des-
tiné dans un premier temps exclusive-
ment aux pilotes d'aviation générale. Ils
y trouvent des casques de pilotes, des
planchettes devol, des manuels, desra-
dios portables, ou encore du textile pro-
fessionnel comme des chemises ou des
galons. Puis Cédric Lemaitre décide de

diversifier son offre en proposant des ar-
ticles grand public ayant un rapport plus
oumoins éloigné avec I'univers de I'avia-
tion.

Croyants pratiquantset
croyantsnon-pratiquants

1l décide de proposer a lavente des ma-
quettes d'avions, notamment d’Airbus
dont il est revendeur agréé, des livres,
desaffiches, deshorloges en forme d’al-
timétre, de petites radios portables pour
les spotters, des jouets, etc. Le pari est
payant car aujourd’hui ses clients se ré-
partissent équitablement en deux caté-

gories. « On ales croyants pratiquants
et les croyants non-pratiquants. Les
croyants pratiquants ce sont tous ces
gens quivolent, quiontleur propre ma-
chine, qui ont une activité aérienne. Les
croyants non-pratiquants ce sont les pas-
sionnés d’aviation qui ne volent pas qui
aiment I'aviation. » Les affaires mar-
chent bien pour boutique.aero qui em-
ploi huit salariés. La société a su fidéli-
sersa clientele. En 2015 et 2016, elle a
réalisé 2 M€ de chiffre d'affaires annuel.
Les casques et les cartes aéronautiques
représentent|’essentiel des ventes. Les
GPS sonten revanche en perte de vitesse

AERONAUTIQUE
Latécoere
cherche une
solution
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Latécoere réalise les portes des Air-
bus A320 et Boeing 787. / DR

Le temps presse pour Latécoere.
Apreés avoir été récemment con-
traint de réorganiser son usine de
Toulouse Montredon en délocali-
sant une partie de sa production
auMexique eten République tche-
que, le groupe aéronautique cher-
che un second souffle financier.
Son actionnaire américain, le
fonds Searchlight qui détient 75 %
du capital, serait prét a injecter
100 M€ pour remettre 'entreprise
aflotalacondition que ses créan-
ciers acceptent d'effacer le prét ga-
ranti par I’Etat (PGE) souscrit en
pleine crise Covid pour 220 M€.
L'équipementier aéronautique
toulousain s’est borné a déclarer
que les discussions avec les par-
ties prenantes sur les moyens
d’améliorerla structure de son ca-
pital progressaient. Latécoere a
creusé saperte en 2022 a-127 M€
enraison des retards de Boeing sur
son programme 787 pour lequel
Latécoere fournitles portes, de la
tréslente remontée des cadences
del’Airbus A330 et d'un manque
d'efficacité industrielle. G.B.

TOURISME

Le chateau de Saint-Martory
parie surle cyclisme pyrénéen

Apres les mariages de couples étrangers et les séminaires d’entreprises, le
chateau commingeois veut devenir une destination de passionnés de cyclisme.

Le pari esten passe d’étre réussi
pour le chateau commingeois de
Saint-Martory. Cet édifice re-
naissance du XV*siecle est en-
tré dans la famille Delort en 1991
etest désormais revitalisé parle
fils Jean-Francois. Afin de gar-
derlechateau danslafamille, cet
entrepreneur a décidé de déve-
lopper un triptyque d’activités
autour des mariages de destina-
tion pour une clientéle étrangere
fortunée, 'événementiel sémi-
naires pour les entreprises et
I'accueil de passionnés de cy-
clisme.

Fortement affectées parla crise
du Covid en 2020 et 2021, ces
trois activités réceptives ont for-
tementredécollél'an dernier. Le
chiffre d’affaires a bondi de
220 % en 2022 pour atteindre
450 000 € avec une douzaine de
salariés, prestataires et interve-
nants pour faire tourner le cha-
teau. Cette année, déja quinze
mariages sont réserves dont dix
pour des couples américains.
«Aucunn’avisité physiquement
le chateau. lls ont bénéficié
d’une visite en vidéo et ont ré-
servé prés de deux ans a
I'avance » assure Jean-Francois
Delort, le propriétaire. Depuis
unan, grace al'embauche d’'un
chef de cuisine qui vit a Saint-

BANQUE POPULAIRE OCCITANE
« 2023 seraune année compliquee »

En2022s’est

. sricaine de cvcl

Martory, le chateau est capable
de proposer une prestation trai-
teurjusqu'a 150 personnes grice
4une cuisine professionnelle
installée dans les dépendances.

GregLemonen2018

Douze chambres permettent aux
mariés etaux proches de séjour-
nersur place et de proposer aussi
desweek-ends ades particuliers
par exemple au cours du mois de
mai. A cette activité s’ajoutel’ac-
cueil d’'une quinzaine de sémi-
naires et comités de direction
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féminin Cynisca pour fairedu chateau I;camp debase européen. /DR

d’entreprises paran. « L'idéal se-
rait un événement d’entreprise
par semaine » chiffre le chéte-
lain. Toutefois le vrai relais de
croissancereste le cyclisme. En
2022, le chateau est devenu la
base européenne delanouvelle
équipe féminine pro américaine
de Cynisca Cycling. L’équipe de
dixadouze filles achoiside s'ins-
taller dans le Comminges pour
s’entrainer hors saison avant
dattaquer les courses européen-
nes a partir du mois de mai. Un
atelier de préparation et d’entre-

tien dédié a été créé au sein du
chéteau grice a un investisse-
mentde 70 000 €.

C’est sur cet ADN du cyclisme
quele chateau de Saint-Martory
(qui a accueilli Greg Lemon en
2018) veut capitaliser pour atti-
rerune clientéle étrangére haut
de gamme souhaitant s’attaquer
aux Pyrénées. « Nous sommes
ici face a cinq a six cols mythi-
ques accessibles depuis le cha-
teau comme Peyresourde, Balés
ouPortet-d’Aspet » égraine Jean-
Francois Delort. Le chateau
fournitlalogistique du transfert
des vélos et des groupes de cy-
clistes depuis1'aéroport de Tou-
lousejusqu’au chateau et méme
jusqu'dune dépose a Bagneéres-
de-Bigorre pour faire le Tourma-
let. Ces séjours sportifs s’adres-
sentaune clientéle européenne,
américaine ou australienne haut
de gamme capable de dépenser
7 000 € la semaine. Deux grou-
pes de cyclistes sont accueillis
paran avecl'objectifd’en séduire
quatreacing. Aterme cette acti-
vité doit représenter 25 % de
chiffre d'affaires en démarchant
davantage les tour-opérateurs
spécialisés et en se faisant con-
naitre des équipementiers lors
desalons pros comme Eurobike
aFrancfort. Gil Bousquet

AERIEN

carles gens utilisent de plus en plusleurs
tablettes ou leurs smartphones. Au to-
tal, laboutique spécialisée compte 6 000
références. Apréslabaisse du Covid, 'ac-
tivité aredécollé en 2022 avec45 % réa-
lisés surinternet, 40 % en boutique et
15 % pourles ventes a distance. Cédric
Lemaitre est aujourd’hui résolu a lever
le pied. Il atrouvé un repreneur poten-
tiel. Sitout se passe comme prévu, il pas-
serale relais d’ici quelques semaines
mais conservera tout de méme des parts
dans lasociété. Unmoyen de garder le
lien avec ses clients tout en prenant un
peu de hauteur. Antoine Séminau

DECIDEUR

Francois
Cholet

Francois Cholet est le nouveau chef
delamission mécénatde Voies na-
vigables de France (VNF). Il prend
la téte de cette structure créée en
2013 quiapour objectifle finance-
ment complémentaire de projets
de conservation du patrimoine na-
turel et bati géré par VNF. Initiale-
mentcentrée autour du grand pro-
jet de replantation du canal du
Midi, la Mission Mécénat a élargi
son champ d’action et contribue
désormais a la préservation d’ou-
vrages emblématiques et ala pré-
servation del’environnement et de
la biodiversité du réseau fluvial
danstoute la France.

Diplomé de 'INSEEC et titulaire
d’un DEA en droit social, Francois
Choletadébuté sacarriére dansles
métiers du consulting avant de re-
joindrele monde delaculture.Tla
été secrétaire général du Centre de
Création Contemporaine Olivier
Debré aTours de 201422020, puis
le Frac Nouvelle-Aquitaine MECA,
de 20214 2023. Bon connaisseur
dufinancement par le mécénat, il
avaitcrééle club des mécenes etle
club des ambassadeurslors de son
affectation tourangelle qui ont ras-
sembléjusqu’a 2000 personnes.

Twinjet ouvre un vol

Depuis son siege de Balma pres
de Toulouse, la Banque Populaire
Occitane a affiché 3,8 % de crois-
sance en 2022 mais s'attend a un
ralentissement cette année.

« 2023 vaétreuneannée compliquée », assure
Christophe Bosson, directeur général delaBan-
que Populaire Occitane* (BPO). Inflation et taux
d'intéréten hausse réduisent laliquidité. « Nous
sommes sur le fil pour trouver des liquidités
chez nos clients. Mais nous avons fait le choix
de continueraaller chercherles ressources né-
cessaires pour faire des crédits. Notre idée est
detenir cetteligne et de pouvoir mieux rebon-
dir. » 2023 est ainsi qualifiée d'année « de tran-
sition » avant un rebond espéré I'an prochain.
« Commetoutes les banques, nous aurons des
chiffres en retrait », pronostique le directeur

Catherine Malllle't, présidente de la Banque Popu-
laire Occitane et Christophe Bosson, DG. f DDM

général.

Heureusement les crus 2022 et 2021 forment
untres bon socle pourlabanque. 3,4 milliards
d’euros sont attendus en production de crédits
cette année, contre un record de 4,2 milliards
en 2022 (hors Préts garantis par'Etat, PGE). La
moitié était d’ailleurs constituée par des cré-

dits immobiliers. En 2022, le produit net ban-
caire (I'équivalent du chiffre d’affaires) a atteint
400,9M€, enregistrant une hausse de 3,8 % par
rapporta 2021 « qui avait déja connu une hausse
significative », souligne Christophe Bosson,
rappelant : « 400ME€ est un palier historique ».
Quant au résultat net, il atteignait 94,3M€
(+3,6 %). Autotal, la banque compte 603 607
clients surle territoire et 197 029 sociétaires

Pénuriedetalents

Unautre défiserade trouver de nouveaux col-
laborateurs. Ils sont actuellement 2 000, répar-
tis dans 201 agences. Pour compenser « une
crise des vocations marquée », la banque a
adopté d’autres méthodes de recrutement,
axées surle savoir-étre et accompagnées d'une
formation en interne. Charline Poullain

# Aveyron, Gers, Haute-Garonne, Hautes-Pyrénées, Lot,
Lot-et-Garonne, Tarn et Tarn-et-Garonne

régulier Toulouse-Rennes

Lacompagnie aérienne régionale francaise Twin Jet, aannoncé
T'ouverture d'une nouvelleligne réguliére entre Toulouse et Ren-
nes. Cetteliaison directe sera opérationnelle désle 30 mai et sera
opérée les lundis, mardis, mercredis etjeudis avec un départ de
Toulouse a 7h pour une arrivée a Rennes a8 h 30 abord d’un

Beechkraft 1900 D Airliner.
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